ÖZGEÇMİŞ

Adı Soyadı:		Bedri Eran TAPAN
Adres: 		Cevdetpaşa Cad. 51/2 34342 Bebek/İSTANBUL
TEL:	 		0212 257 10 12
Doğum Yeri: 		Rotterdam, HOLLANDA
Uyruğu: 		T.C.
Medeni Durumu: 	Bekar, 1 Kız Babası

Zorunlu Askerlik Hizmeti: 	Askerliğimi 1986 - 1988 tarihleri arasında Ankara’da Genel Kurmay Başkanlığı’nda Teğmen rütbesiyle Özel Protokol Subayı ve Genel Kurmay Başkanı’nın İngilizce tercümanı olarak tamamladım.

EĞİTİM DURUMU

· İş İdaresi Dalında Yüksek Lisans Derecesi				1993 - 1994
Cambridge Üniversitesi
Yönetim Bilimleri Yargı Enstitüsü

· Uluslararası Yönetim Dalında Yüksek Lisans Derecesi		1988 - 1989
	İstanbul Üniversitesi
	(Programın Dili İngilizce’dir)

· İş İdaresi Dalında Yüksek Lisans Derecesi				1982 - 1986
(İktisat Biliminin Önemi) Gazi Üniversitesi Ankara, Türkiye

· Işık Lisesi İstanbul, Türkiye						1976 - 1982

KATILDIĞIM KURSLAR VE KISA DÖNEMLİ STAJLAR

· FRANCK S.A. Zagreb, Yugoslavya						1984
AIESEC tarafından sağlanan pazar araştırması stajı
Yiyecek ve İçecek Endüstrisi - Dağıtım kanallarının ve imalat proseslerinin analizi 
(3 ay)

· MAYCO Ltd. İstanbul, Türkiye						1983
Tekstil Ürünleri İhracat ve İthalatı - Türkiye’de imal edilen tekstil ürünlerinin çeşitli Avrupa ülkelerine pazarlanmasında aktif rol aldım. 
(2 ay)

· Georgia Teknik Üniversitesi Georgia, A.B.D.				1981
İngilizce yaz okulu
(2 ay)

· College Du Leman Cenevre, İsviçre						1980
İngilizce yaz okulu
(2 ay)

· Çukurova Tekstil Grubu Mersin, Türkiye					1979
Pamuktan kumaşa kadar tekstil ürünlerinin imalatının gözlemlenmesi
(3 ay)

İŞ DENEYİMLERİ

· TAPAN ŞİRKETLER GRUBU İstanbul, Türkiye				1998 -
· Araba satışı konusunda pazarda Fiat ve Ford ile ortak girişim
· Azerbaycan (Bakü) ve Gürcistan (Batum) arasında petrol taşınması (Boru Hattı Projesi)
· Bir Koç Grubu şirketine dahil ve Türkiye’nin en büyük bağlılık programı olan Wilt Paro ile işbirliği. Program, 7.7 milyondan fazla aktif üyeyi ve 30 milyondan fazla veri tabanını kapsar.
· Opet ve Aygaz ile pazarlama anlaşması. Opet, Türkiye’nin 3’üncü büyük petrol şirketi olup Türkiye çapında 1300’den fazla benzin istasyonuna sahiptir. Türkiye’de LPG alanında pazar lideri olan Aygaz, 24 ülkeye gaz ekipmanları ihraç etmektedir.
· İDE PROJE YÖNETİM MERKEZİ 					1998 -
İDE Proje Yönetim Merkezi inşaat, akaryakıt, beyaz eşya, sigortacılık, otomotiv, medya ve bankacılık alanlarında birçok proje geliştirmiştir. Çalıştığı markalar ile sektöründe fark yaratan birçok başarı hikayesine imza atmıştır. Proje geliştirilen markalardan bazıları olarak Paro, Opet, Anadolu Sigorta, Vestel, Markafoni, Fiat, Ford, Coca Cola ve Finanbank’ı sayabiliriz.
İDE Proje Üretim ve Geliştirme Merkezi
İDE Proje Üretim ve Geliştirme Merkezi, günümüzün artan rekabet ortamında tüketiciye cazip hizmet ve ürün paketleri oluşturan, kazan - kazan iş modelleri geliştiren, firmaların rekabet güçlerini arttırarak pazar paylarını yükseltebilmeleri için sinerji ve katma değer yaratan bir iş geliştirme platformudur.
· İDE FİNANSAL ÇÖZÜMLER						2017 -
İDE Finansal Çözümler kurumun ihtiyaçları doğrultusunda hizmet üreten reklam veya diğer hizmet kalemlerinde ücretsiz hizmet sağlayan firmaya katma değer yaratan rakipler üzerinde avantaj sağlayan karlılığını arttıran bir sistemdir. Faaliyetleri arasında kurumsal pazarlama, stok ve atıl kapasitenin değerlendirilmesi ile satın alma faaliyetlerini sayabiliriz. Sistem içerisinde geliştirilmiş kapalı devre şirket çalışanları platformu “Kazandıranlar Kulübü” ile firmalara medya kullanımı avantajları sunan “İDE Medya Havuzu” da İDE Finansal Çözümleri’nin en önemli katma değerini oluşturmaktadır.
· İDE BT VE SİBER GÜVENLİK HİZMETLERİ			2017 -
Özel sektörde ve kamu sektöründe yer alan kurumların siber saldırılara karşı dünyanın en donanımlı ve deneyimli aktörlerinin bilgi, birikim ve çözümlerini lokal entegratörlerimiz yoluyla Türk firmalarının hizmetine sunan bilişim teknolojisi ve siber güvenlik danışmanlığı sunmaktadır.
· MRI Turkey (Media Resources International)
	(%50 Amerikan - %50 Türk Ortaklığı)
· Mobil Medya Grubu (Türkiye’deki en büyük açık hava mobil şirketi)
· Taksi Medya (Taksiler, Havalimanı Doblo arabalar)
· Mobil Medya (Sarı motorlu tekneler, okul/personel servis otobüsleri)
· Taka Medya (Motorlu tekneler)
· Yürüyen Billboardlar
· Wall Media (Duvarlar)
· Yeni Sigorta Aracılık Hizmetleri Ltd. Şti. (Başak Sigorta Yetkili A Acentesi)
	(Başak Sigorta, Türkiye’deki en büyük sigorta şirketidir.).

· ATWOOD RICHARDS INC Newyork, ABD				1994 - 1998
	Yönetici, Ortak
Atwood, herhangi bir zamanda, minimum 1 milyon ABD Doları tutarındaki hisse senetlerinden oluşan 150 Milyon ABD Dolarlık yatırım sahibidir. Benim sorumluğum, bu ürünleri marka imajını koruyarak çeşitli pazarlarda satmaktır. 
İkinci olarak, tek yetkili temsilcilik hakkına sahip olduğumuz ürünlerimiz de vardır. Bu ürünlerle ilgili olarak geçerlilik süreleri 3 ila 5 yıl arasında değişen anlaşmalarımız vardır. Hedef ülkeler için, pazar araştırmaları yapıyor ve optimum satışlara ulaşan doğru satış kanallarını buluyoruz.
Bütün bunlar sürekli iş olarak adlandırılır ve söz konusu ürünler, tekstil ürünlerinden elektronik eşyalar, oyuncaklar, kozmetik ürünlere vs. uzanan geniş bir yelpazeye yayılır (her türlü nihai ürün).

· SABANCI HOLDİNG PLC						1991 -1994
· EXSA UK Ltd. Londra, İngiltere				1991 -1993
	Araç Lastiği Departmanı, Ticaret Müdürü ve Koordinatör
Exsa (UK) Ltd., Türkiye’deki ikinci en büyük holding şirketi olan Sabancı Holding PLC’nin yan kuruluşudur. Exsa, bütün Sabancı Grubu ürünleri için münhasıran hareket eden uluslararası ticaret merkezidir. 
Araç lastiği dapartmanı, Sabancı Bridgestone ortak girişimi tarafından İstanbul’daki fabrikasında üretilen araç lastiklerini dünya çapında 37 ülkeye ihraç etmektedir; Ortak girişimin fabrikası, Avrupa’daki, yılda 6 milyondan fazla araç lastiği üretiminin tek bir çatı altında gerçekleştirildiği en büyük fabrikadır.
Yeni oluşturulan dünya çapında pazarlama ekibi, Avrupa’daki bölgesel distribütorler sayesinde ileri yeni bir dağıtım ağı geliştirip iyileştirmekte olup; böylece riski, iş yaptığı ülkeler ve kıtalar arasında dağıtmaktadır.
Her ülkedeki pazar değişikliklerinin izlenmesi ve fiyatların buna göre ayarlanması.
Marka imajı iyileştirmeleri için dergilere reklam verme, hediyeler, broşürler vs. gibi yeni tanıtıcı pazarlama araç ve yöntemlerinin kullanılması.
1992 yılında dünya çapında 50 Milyon ABD Dolarlık satış gerçekleştirdik.
· EXSA UK Ltd. Londra, İngiltere				1993 -1994
	Genel Müdür
Sabancı Grubu’nun toplam 600 Milyon ABD Dolarlık ciroya sahip Uluslararası Ticarethanesini yönettim. Grup bünyesinde imal edilen ürünlerin pazarlanmasının yanı sıra şirket ham maddeleri ve ekipmanları dünya pazarından satın almaktadır.
Bütün yönetim görevlerinden, yani finans, personel ve işletme faaliyetlerinden sorumluydum.
Bunlara ilaveten, grup şirketimiz Marsa Kraft nam ve hesabına yılda yaklaşık 60 Milyon ABD Doları tutarındaki ham petrolün dünya pazarlarında satın alınması da benim görevlerim arasındaydı.

· SABANCI BANK PLC Londra, İngiltere				1992 - 1994
	Bağımsız Yönetim Kurulu Üyesi
Yönetim kurulu üyesi olarak ayda iki kez yönetim kurulu toplantılarına katıldım. Finansal araçların ve bunların uygulamalarının bir bankacı görüş açısından anlaşılması çok yararlı oldu.

· KOÇ HOLDİNG PLC İstanbul, Türkiye				1989 - 1991
	AET (Avrupa Ekonomik Topluluğu) ve Ekonomik Araştırma Departmanı
	Kurumsal Pazarlama Uzmanı
Koç Holding, 9,7 milyon ciro ile Türkiye’deki en büyük ticari ve endüstriyel grubudur. Koç Holding, 1991 yılında ilk 500 büyük şirket sıralamasında 141’inci sırayı almıştır.
AET ilişkileri ve uygulamaları konusunda oldukça uzmanlaştım. Türkiye’nin AET Ortaklık Üyeliği gelişmeleri konusunda raporları ve araştırma sonuçlarını temin ettim.
Türkiye’de düzenlenen bütün AET ve Uluslararası Ticaret ile ilgili seminerlerde Koç Holding’i temsil ettim, Brüksel’deki Avrupa Komisyonu Genel Merkezi’ni düzenli olarak ziyaret etme ve oradaki üst düzey yönetici ve komiserlerle konunun çeşitli yönleri üzerine görüşmeler yaptım.
Ortaklık üyeliğinin yararlarının neler olduğu ve standartlara nasıl uyulması gerektiği konusunda grup şirketlerine bazı öneriler sundum.
1990 yılında Türkiye’de tesis edilmesinden önce, anti-damping konusunda GATT ve AET mevzuatlarını inceledim. Bunların Türk ekonomisine ve Koç Holding ürünlerine etkileri konusunda bir rapor sundum.
Grubum performansı ile ilgili olarak üç aylık ekonomik raporlar hazırladım. Yakın gelecekte yapılacak yatırımları, fizibilite ve nakit akış raporlarını ve iş planlarını analiz ettim ve inceledim.
RAM (Koç grubu’nun ihracat şirketi ve Türkiye’nin bir numaralı ihracatçısı)
RAM’ın İhracat Departman’ında staj gördüm ve böylece ihracat mevzuatları ve uygulamaları konusunda deneyim kazandım.

BİLDİĞİM YABANCI DİLLER

· İngilizce
· Almanca

SOSYAL ÜYELİKLER

· Londra Rotary Kulübü üyesi,
· BURAK Havacılık Kulübü üyesi,
· İş Kulübü üyesi İstanbul,
· Sigara İçmeyenler Kulübü üyesi,
· Galatasaray Kulübü (Yönetim Kurulu Üyesi / Başkan Yardımcısı / Proje Geliştirme Sorumlusu)
· Rusya-Türk İş adamları Birliği Kurucu Üyeliği 
· Demokrasi Vakfı Asli Üyeliği 
· Uluslararası İş Platformu Üyeliği 
· Evrensel Değerler ve Dostluk Platformu Kurucu ve Yönetim Üyeliği  
· Sanayi, Ticaret ve İş Geliştirme Başkan Yardımcısı  
· Türk İş İnsanları Derneği Başkan Yardımcısı 
· Fahri Trafik Müfettişliği Derneği Başkan Yardımcısı 
· Kocatepe Rotaract eski Başkanı 
· Londra Rotary Kulübü Üyeliği 
· Beyaz Nokta Düşünce Kurulu Kurucu Üyeliği 
· Ekonomik ve Sosyal Afetler Heyeti Üyeliği 
· Galatasaray Spor Kulübü Gayrimenkul AŞ. Yönetim Kurulu Üyeliği  
· GSYİAD Başkan Yardımcısı 
· Galatasaray Spor Kulübü Kongre Üyeliği  
· Galatasaray İş İnsanları Derneği Başkanı 
· Londra Sabancı Bankası Yönetim Kurulu Üyeliği  
· Artı Hareketi Düşünce Kuruluşu Kurucu Üyeliği 
· Sabancı Holding Planlama ve Yönlendirme Konseyi Üyeliği  
· Avrupa Topluluğu Derneği Üyeliği

İLGİ ALANLARI

· Dağ kayağı
· Tek motorlu uçaklarla uçmak
· Jogging


